Lokaltermin: MHO-Verkaufsstellen im ZV-Institut

Superangebot oder am

Grundbedarf orientiert?

Frau Hummitzsch; ,,... ich vermisse in dem Bericht
November zur Gesprichsrund
9, November - . Red)) auch die Meinung der Be-
vilkerung !zur Verkaufsstelle im ZV-Institut.
wurde unwllﬂverstandhﬂl zum Ausdruck gebracht,
dall wir gcq:cn die Privilegien sind, die die Leute

Anlafl fiir den Einsatz der Stiindigen Kommission
Handel und Versorgung der Stadiverordnetenver-
sammlung Becskow vor Ort waren die Gesoriichs-
runde zu Problemen des Handels und dey Versor-
gung vom 9. November und der Bricef unserer Lese-
rin Cornelia Hummitzsch aus Merz vom 16, Novem-
ber. Der Ort des Lokaltermins waren die Verkaufs-
slellen WIB und Textilien/Industriewaren der MEHO
im Institut der ZV. Der Grund: Vorwurf von unge-
rechifertigten Privilegien der Angehirigen und Zi-

(NT vom 11.

dort haben

vilbeschiiftigten des Insfituts und di¢ Forderung von Giisle, |

Der erste Anlaufpunkt: Verkaufs-
stelle fir WtB.

Verkaufsstellenleiterin Rotraud
Osthushenrich  stellt ihre Einrich-

tung vor, betont, anspielend auf ei-
nige in der Stadt kursierende Ge-
richte, dalB hier nichts billiger ist
als in jedem anderen Laden. Das
Fngebot reicht vom Grundbedort
(mit Ausnahme von Butter, Kondens-
. mileh urd monchmal Schnittkése
ohne Molkereiprodukte) bis zum De-
likatso:L.ment.

Fraoe wvon Manfred Semroci:
«Wie wird die Ware bestelltz"”

Antwort: ,Nur nach Katalog, Wir
haben keinen Zugang zum Grofi-
handel, Eine Ausnaohme bildete in
diesem Sommer der GroBhandel
(QGS), weil er nicht in der Loge
war, mit eigenen bzw, Vertragsfahr-
zeugen zu beliefern.”

Der erste Einruck wvon Reingard
Bergert: ,Es ist kein anderes Ange-
bot vorhanden als in den Laden der
Stadt, zum Beispiel in der HO-
Verkautsstelle von Elke Kampioni.”

Oberstleutnant Lehmann raumt
ein: ,Slcher maog es bei begrenzten
Waren das eine oder andere ge-
ben, was in der Stadt gleich wver-
kauft ist, bei uns aber aufgrund un-
serer Struktur etwas ldnger liegt.
Wir haben einen sehr unterschied-
lichen Kundenkreis,
denten hier, konzentriert sich der
Hauptabkauf auf Grundnahrungs-
mittel und Getrdnke, haoben wir
Lehrgdnge, ist an Abreisetagen vor
allem ein starkerer Abkauf an hoch-
:HErtngr'l Erzeugnissen festzustel-
E'Fh" -

Varkaufsstellenleiterin  Osthushen-
rnch wirft ein: ,Es ist eigentlich trau-

rig, doBl viele Leute in der Stac}
uns den Vorwurf ven Privilegien we-

gen des Berliner Biers machen, Es

Sind nur Stu-

gibt wichtigere Dinge. .." Dann
verseist sie auf ein Problem: ,lch
bin mit Leib und Seele Verkdulerin,
Cias muf maon -heute -auch sein, um
tikerhaupt ctwas zu bewegen, Aber
horariert wird es schlecht, VYon Lei-
stungsstimulierung  keine  Rede.”
Das war ein Stich ins Wespennest.
Manfred Semrock konterte gleich:
Aber etre Stimulierungen in der
MHO sind doch ganz andere. .."

Rotraud Osthushenrich: ,Wollen
Sie si2 sehen? leh habe auch nur
ein * Grundgehalt won etwa 500
Mark, Hier, warten Sie, mein Lohn-
streifen .. " i

Wehrend Mantred Semrock Eiii-

blick nimmt, schmule ich Gber seine -

Schulter: 739 Mark und ein paar
Pfennige lese ich. Sofort kam die
Frage nach der zusdtzlichen Vergii-
tung durch das Institut. Dazu gab
Oberst Mangliers Auskunft: ,Sie
sind Angestellte des MHQ, Da ha-
ben weder unser Institut noch die
Gewerkschaft der Zivilangestellten
EinfluB daraul, selbst wenn wir es
manchmal gern méchten, Wir diir-
fen nicht...”

Nach der Information, daB der
Kundenkreis je nach Lehrgangsbe-
legung zwischen 300 und 500 Per-
sonen schwanke, ging Oberst Mang-
liers auf die Frage nach den ver-
muteten inreren Privilegien" ein:
iuerst kaufen die ,Héheren"”, dann
die ,Mittleren”, dann die ,Gemei-
nen”. ,Bei uns ist jeder gleich, je-
der kauft so ein, wie er will, Das
trilft auch fur Bouarbeiter, die zeit-
weilig bei uns tdtig sind, oder Ga-
ste von Veranstaltungen unseres
Hauses zu."

Dann qing's auf die andere Seite
ces Ganges, in die Industriewaren-
verhaufsstelle, Im wesentlichen dos

in * Kleinstmengen

vom

Anwesendl waren die Mitglieder der stindigen
Kommission (iiberwiegend Fachvmknuter}, Vertre-
fer des Insi‘[duts, Cornelia Hummatmnh und weitere

g.ciche Bild, dle gleichen Diskus-
sionen, Auf die Fruge nach dem

" Umsatz in drasem kleinen, beeng-

ten Raum mit einer sehr breiten An-
gehotspolette antwortete Verkoufs-
stellenleiterin  Charlotte  Franke:

sLwischen 30000 und 45000 Mark®

monatiich.”

Wahrend Charlotte Franke noch
die Frage wvon Parl-Heinz Plikat
nach dem Warum von Porzellan
und Wohnzimmerlompen beantwor-
tet und dadurch erfdghrt, dafi-a:ch
Studenten heiraten und dofiir Ge-
schenke bendtigen (es ist alles nur
im  Angebot),
manchmal auch ein Lehrgangsteil-
nebmer ein Geschenk dieser Art mit
nach Hause nimmt, kommt Cornelia
Hummitzsch hinzu, Sie hatte sich
bereits allein im WitB-Bereich um-

rgesehen,

Ihre Feststellung: ,lch hatte his-
her keine Ahnung, wie das hier
lauft, Aber fir mich steht fest, hier
werden den Leuten die Wege ab-
genommen, die einem in der Stadt
niemand abalmmt, Da muB @ man
nach der Arbeitszeit von Geschaft
zu Geschéft rennen, die Kinder aus
der Hrippa oder dem Kindergarten
abholen..."” |

Dazu erklurte Oberst MnnEQIIEri
die Struktur.und Dienstzeiten :m In-
stitut. Studenten und Lehrgangsteil-
nehine- haben oufgrund ;ihrer

Dienstzeit nie die Chance, die Gea-

schéfte in der Stadt aufzusuchen,
mit Ausnohme eines Toges In der
Woache, Andererseits betrochten sie
ihre eigene Einkoufsstdtte als Enh
lastung flr die Stadt,

Reingard Bergert ging dann noch
einmal auf den von Cornelia. Hum-
mitzsch  vorgebrachten Vorschlag
ein, in der Stadt nur einen Waren-

litz-Waldsiediungen

an |eferungstug durchzufihren, Dgs
sei in mehrerer Hinsicht unmsglich.
Dgs beginne 'bei der Fahrzeugays..
logtung, fithre zu undkonomischen
Transporten um:l letztlich bei den
vorhandenen | WurEnmhnqelr‘l dazy,
daBl alle an einem Tag von der Ar.
beit wegrennen und einkaufen wal.
len., Auch thr Varschlag, dafl es i
allen Orten in allen "U'Erkuulsitellm
alles geben mibBte, -sei ungerecht.
fertigt, da zum Beispiel in
Angebot hochwertiger Erzeugnisse
oder nur selten gefragter Industrie.
waren die Lagerkosten sprunghaft
erhthen wiirde. Und gerade das ist
ein Prablem, das abgebaut werden
milsse, Oberstleutnant Lehmann
machte aber einen akzeptablen Vor-
schlag: Der Verkoufsstellenleiter
sollte gemeinsam mit dem Verkaufs-

" stellenausschuf ols demokratisches

Mitspracheorgan iberlegen, wos ge-

biaucht und iiber ein Bestellsystem

eingekouft werden konne.

Cornelia - Hummitzsch  ihrerseits
freute sich, tiberhaupt die Moglich-
keit erhalten zu haben, sich selbst
umsehen zu kdnnen, ,Das hilit",
wie sie meinte, ,Verstdndnis fir
einander zu finden”, Vorurteile, die
sie selbst hat, ebzubauen. |hr gehe
es darum mitzuhelfen, aufzudecken,
wo noch kleine oder grofie Wand-
vorhanden
seien, Oberst Manglilers versicherte,
daofl hier vor Ort nichts retuschiert

sei und er dafiir auch geradestehe,

*

PS: Der am 28,-November.von Pe-
tra Fischer ous dem ZV-Institut ver-
&ifentlichte Beitrag léste bei den
Verkaufsstellenkolliektiven der Stadt
geharnischte Proteste aus. Gerdu
Schulz aus der HO- ElektrmrErkqufn
stelle frogte: .Sind wir der lgtite
Dreck, an dem man sich die E{eine
abtreten kann2" Frau;Bock, Leiterin
des Einkaufszentrums, forderte,|dal
sich die Leserin mal die roten |Stri-
che im Bestellkatalog anskhen
kann, und Sabine Reinke von| der
Drogerie, deren Kollegin bei |[dem
Lokaltermin vor Ort anwesend |wor,
bemerkte, daB, es doch wc&'r%{ 50

nicht sein kann, daB Verkaufskallek-
tive, die sich nicht weniger myhen,
so pauschal verurteilt werden.

Der Direktor fiir Kader und| Bil-
dung des HO-Betriebes, Horst
Brunsch, Parteisekretdr, teilte| uns
ouch im Auftrag des Vorstangsvor-
sitzenden der Konsumgenojsen-
schaft, Gustav Kokolsky, mit,|dab
sie sich gegen den Inhalt des Arti-
kels weitere Schritte vorbehalten
werden,

5. M.
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